
Bilanzpressegespräch

Geschäftsjahr 2021
Es handelt sich um vorläufige, noch nicht durch Abschlussprüfer  
bestätigte Zahlen.



Gesamtwirtschaftliche 
Entwicklung im 
Jahresdurchschnitt

Die Zahl der Erwerbstätigen wird in 2022 ansteigen. Die Arbeitslosenquote sinkt auf 5,1 %. 

Es wird erwartet, dass die Verbraucherpreise im Jahr 2022 bei + 2,6 % liegen.

Die Ersparnisquote bleibt trotz der nach wie vor niedrigen Zinsen hoch, sinkt aber im Vergleich  
zu den letzten Jahren auf 10,4 % ab.

Gesamtwirtschaftliche Entwicklung (Jahresdurchschnitt)

Einheit 2015 2016 2017 2018 2019  2020 2021 2022e

Bruttoinlandsprodukt in % 1,7 1,9 2,0 1,6 0,5 1,1 2,7 4,6

Erwerbstätige in Mio. 43,0 43,6 44,3 44,9 45,3 45,5 44,9 45,4

Arbeitslosenquote in % 6,4 6,1 5,8 5,2 4,8 4,9 5,7 5,1

Verbraucherpreise in % 0,3 0,5 1,7 1,9 2,1 1,5 3,1 2,6

Ersparnisquote in % 9,5 9,7 9,7 10,1 10,5 10,4 15,3 10,4

Kapitalmarktzinsen in % 0,6 0,6 0,4 0,4 0,5 0,7 0,6 0,8

Quelle: Kurzfassung Jahresgutachten Sachverständigenrat, Statistischer Monatsbericht Deutsche Bundesbank November 2021, Expertenschätzung (Kapitalmarktzinsen)
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Wirtschaftsbericht Herbst 2021

• Entwicklung in Industrie gebremst
• Regionaler Handel positiver
• Dienstleistungsbereich verbessert

Die Wirtschaft befindet sich weiter auf Erholungskurs. Das zeigt der aktuelle IHK-Konjunkturklimaindex. Aktuell er-
reicht er 122 Punkte und liegt damit zwölf Zähler über der Vorumfrage vom Frühjahr (110 Punkt). „Die Werte in der 
Region liegen noch unter dem Landesschnitt (131 Punkte), von einem dauerhaften Trend kann aber keine Rede sein“, 
sagt Dr. Alexander Graf, zuständig für die Konjunkturumfrage bei der IHK Hochrhein-Bodensee. 

Die Geschäftserwartungen in der Region Hochrhein-Bodensee verbessern sich leicht. Aktuell sieht jeder dritte Betrieb 
eine bessere Geschäftsentwicklung in den nächsten zwölf Monaten voraus, rund die Hälfte der Unternehmen erwarten 
einen gleichbleibenden Geschäftsverlauf. Bei den Investitionsabsichten gibt es gegenüber dem Frühjahr eine leichte 
Zunahme zu verzeichnen. Die Zahl der Unternehmen, die Investitionen in den kommenden zwölf Monaten planen, 
steigt von 86 auf 93 Prozent, wenngleich jedes vierte Unternehmen mit einem Rückgang der Investitionssummen 
rechnet. Verwendet werden sollen die Mittel insbesondere zur Beschaffung von Ersatzbedarfen (69 Prozent) sowie zur 
Digitalisierung (60 Prozent).

Mit an Fahrt gewinnender Konjunkturentwicklung treten zwei, durch die Coronapandemie zwischenzeitlich in den 
Hintergrund getretene, für die Wirtschaftsentwicklung aber wesentliche Risikofaktoren wieder rasant zu Tage: der 
Bedarf an Fachkräften und steigende Rohstoff- und Energiepreise. Aber auch die anhaltende Pandemie und daraus 
resultierende Einschränkungen bereiten noch immer 45 Prozent der Betriebe in der Region große Sorgen. Der breite 
Aufschwung „post Corona“ – er ist noch kein Selbstläufer.

Konjunkturindikatoren
der IHK Hochrhein-Bodensee

Quelle:
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Zahlen  
im Detail
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Kreditgeschäft

Das Kreditgeschäft bei der Sparkasse stieg im vergangenen Jahr um 130,5 Mio. € (+5,6 %) auf 2.462,5 Mio. € an.  

Die Sparkasse sagte Kredite über 580,2 Mio. € zu,  davon wurden bereits 421,9 Mio. € ausgezahlt. Bei den Zusagen 
wurde hiermit ein neuer Rekordwert erreicht.

Kreditgeschäft

+ 5,6 %
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Wohnbaukredite

Für den Wohnungsbau wurde in 2021 ein Volumen von 451 Mio. € zugesagt. 

Damit bewegen sich die Kreditzusagen für den Wohnungsbau auf einem neuen Rekordniveau.

Kreditgeschäft

+ 25,6 %

266

360

451

0

50

100

150

200

250

300

350

400

450

500

2019 2020 2021

Zusagen in Mio. €

6



Kredite Geschäftskunden

Das Kreditgeschäft mit Unternehmen und Selbständigen ist im vergangenen Jahr um 32,5 Mio. € (+4,3 %)  
auf 783 Mio. € gestiegen.

Zusagen an Unternehmen

Die Kreditzusagen sind regelmäßig als Frühindikator zu werten. Die Auszahlungen erfolgen dann regelmäßig erst zu 
einem späteren Zeitpunkt.

Die Kreditzusagen an Unternehmen stiegen um 57,4 % gegenüber dem Vorjahr an.

Kreditgeschäft

+ 4,3 %
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Privatkunden

Die Kundeneinlagen haben sich im abgelaufenen Jahr erhöht. Der Bestand ist um 3,1 Mio. €  (+0,2 %) gestiegen. 

Kundeneinlagen 

+ 0,2 %
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Die Zahl der Privatgirokonten hat sich auch im Jahr 2021 weiter  
erhöht und stieg um 459 Konten auf 58.031 Konten (+0,8 %).

Damit haben wir unseren Marktanteil im Privatkundengeschäft  
behauptet.

Entwicklung 
der Girokonten

+ 0,8 %
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Ausgelöst durch das niedrige Zinsniveau sind höhere Ren-
diten u.a. im Wertpapiergeschäft zu erzielen. Dabei spielen 
natürlich Faktoren wie Anlageziele, Risikobereitschaft und 
Risikotragfähigkeit eine entscheidende Rolle.

Angesichts des aktuellen Marktumfelds mit einem vor-
aussichtlich noch Jahre andauernden Zinstief besteht bei 
vielen Kunden der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden deshalb 
auch weiterhin ein erhöhter Beratungsbedarf bei der Geld-
anlage bzw. deren Neustrukturierung. Eine nachhaltige 
Förderung der Wertpapierkultur steht deshalb ganz weit 
oben auf der Agenda der Sparkasse. Im Sinne von „Betei-
ligen statt Spekulieren“ soll der Kerngedanke, mit dem 
Erwerb von Wertpapieren langfristig am Erfolg von Unter-
nehmen teilzuhaben, in den Mittelpunkt gerückt werden.

Gerade in diesen Zeiten kann die Sparkasse die Qualität ihrer Anlageberatung mit Hilfe des umfassenden Sparkas-
sen-Finanzkonzepts und ihres bedarfsorientierten Beratungsprozesses unter Beweis stellen.

Die Nachfrage unserer Kunden nach bilanzneutralen Anlageprodukten liegt mit einem Nettomittelzufluss von über 
87,7 Mio. Euro über dem Vorjahreswert. 

Wertpapier- 
geschäft

in Mio. €
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Im Vorsorgebereich wurden im vergangenen Jahr Verträge in Höhe von 35,5 Mio. € abgeschlossen.  
Neben Altersvorsorgeverträgen wurden auch Geldanlagen aus Renditegründen bei Versicherungen in  
einer Größenordnung von 13,5 Mio. € getätigt.

Versicherungsgeschäft 
Vorsorge

in Mio. €

22,9 19,4

35,5

2019 2020 2021
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24,7

31,7
26,3

2019 2020 2021

Unser Immobilienvermittlungsgeschäft war auch in 2021 erfolgreich. Insgesamt konnten 59 Objekte mit einem Volu-
men i.H.v. 26,3 Mio. € vermittelt werden. Darunter waren 14 Einfamilienhäuser, 3 Mehrfamilienhäuser, 5 Reihenhäuser 
/ Doppelhaushälften, 36 Eigentumswohnungen sowie 1 Gewerbeobjekt.

Die Nachfrage nach Immobilien ist weiterhin sehr hoch, dies spiegelt sich auch in der Preisentwicklung wider. 

Immobiliengeschäft

in Mio. €
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Entwicklung der 
Immobilienpreise im 
Geschäftsgebiet
Im Geschäftsgebiet der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden ziehen die Immobilienpreise trotz Corona-Pandemie  
weiterhin an. In der ersten Grafik sind die Entwicklungen bei den Reiheneigenheimen seit dem Jahr 2003 dargestellt. 
Hier lag die Preisspanne für Neubauten im Jahr 2003 von 230 TEUR – 300 TEUR, mittlerweile werden hier je nach Lage 
und Ausstattung zwischen 550 TEUR – 650 TEUR erzielt.

Eine ähnliche Entwicklung ist auch bei den Eigentumswohnungen zu verzeichnen. Gerade im Geschosswohnungsbau 
haben sich seit dem Jahr 2006 deutliche Steigerungen ergeben, so hat das Niveau im Neubau von 1.900 EUR – 2.500 
EUR auf mittlerweile 4.700 EUR – 5.700 EUR angezogen, wobei derzeit Verkäufe eher im oberen Bereich zu  
verzeichnen sind.

Gebrauchte Reiheneigenheime im Geschäftsgebiet der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden

Neubau ETW in € je qm Wohnfläche im Geschäftsgebiet der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden
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Gewinn- &  
Verlust- 
rechnung
Bilanz

14



Das Betriebsergebnis vor Bewertung beläuft sich im Jahr 2021 auf 0,70 % der DBS. Das Ergebnis liegt damit um 
0,05 % der DBS unter dem Wert des Vorjahres. Das Zinsergebnis hat sich rückläufig entwickelt. Die Personal- und 
Sachkosten in % der DBS gingen leicht zurück, in absoluten Zahlen war dagegen eine Steigerung zu verzeichnen.

Mit dem Ergebnis sind wir zufrieden und liegen damit auch weiterhin über dem Durchschnitt  
der baden-württembergischen Sparkassen. 

Die Ertragslage kommt in 2022 und den folgenden Jahren allerdings weiter unter Druck. 

Gründe dafür sind die EZB-Politik, die auch in den kommenden Jahren erhebliche Belastungen mit sich bringt, die  
immer stärker zunehmende Regulierung, sowie weitere Steigerungen bei den Personal- und Sachkosten.

Betriebsergebnis 2021 

Sparkasse
Lörrach-Rheinfelden

Sparkassenverband
Baden Württemberg

in Mio. EUR in % DBS in % DBS

Zinsertrag 46,5 1,42 1,47

- Zinsaufwand 4,5 0,14 0,10

+/- Zinsergebnis aus Derivaten - 0,1 - 0,00 - 0,04

= Zinsüberschuss 41,9 1,28 1,33

+ ordentlicher Ertrag 22,6 0,68 0,58

- ordentlicher Aufwand 41,5 1,26 1,25

darunter Personalaufwand 27,3 0,83 0,81

+/- Nettoergebnis aus Finanzgeschäften 0,0 0,0 0,0

= Betriebsergebnis vor Bewertung 23,0 0,70 0,66

0,86
0,75

0,70

2019 2020 2021
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Personalaufwand

Sachaufwand

Personal- und 
Sachaufwand 
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Entsprechend steigt die Bilanzsumme 2021 auf 3.268 Mio. € (+7,2 %). 

Bilanzsumme

+ 7,2 %

in Mio. €

2.906
3.048

3.268

2019 2020 2021
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Die 
Sparkasse 
als 
Arbeitgeber
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Stellen in der Sparkasse

Die Sparkasse Lörrach-Rheinfelden ist ein attraktiver Arbeitgeber. Während in vielen Kreditinstitutsgruppen jedes 
Jahr Tausende von Stellen abgebaut werden, bleibt die Stellenanzahl seit Jahren nahezu gleich.

Eines der größeren Ausbildungsunternehmen der Region

Aktuell haben wir 32 Auszubildende als Bankkaufleute, Finanzassistenten und als Studenten an der Dualen  
Hochschule und der Sparkassenakademie in Stuttgart. Für 2022 ist die Einstellung von 13 Auszubildenden geplant. 

Die Ausbildungsquote liegt damit bei  93 % und damit weit über dem Bundesdurchschnitt von 4,0 % im privaten  
Kreditgewerbe*.

*Quelle: de.statista.com/Ausbildungsquote im privaten Bankgewerbe 2018

Die Sparkasse als 
Arbeitgeber

299

2022

Vollzeit

Teilzeit

28%

72%

Männer

Frauen

42%

58%

13

32

PLANU NG JAHRG ANG 2022 AKTUE L LE ANZ AH L

AUSZUBILDENDE UND 
DUALE STUDENTEN
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Rückblick  
auf 2021
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Gesellschaft-
liches 
Engagement
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Wir fördern Sport, Kunst & Kultur, Bildung, Umwelt und Soziales

Als regionales Kreditinstitut ist die Sparkasse Lörrach-Rheinfelden stark in ihrem Geschäftsgebiet verwurzelt. Ein 
breites Engagement für den Sport, das soziale Umfeld und die vielfältige Kunst und Kultur ist für sie daher eine Selbst-
verständlichkeit.

Ein besonderes Anliegen der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden ist es, auf Basis ihres wirtschaftlichen Erfolgs die Region 
zu unterstützen und mit ihren Förderaktivitäten einen unverwechselbaren Beitrag für eine lebendige und l(i)ebens-
werte Region zu leisten. Als Kreditinstitut vor Ort übernimmt die Sparkasse Lörrach-Rheinfelden gesellschaftliche Ver-
antwortung in ihrem Geschäftsgebiet - Verantwortung für den Wirtschaftsraum, für die Menschen, die hier leben, aber 
auch Verantwortung für die nachhaltige Entwicklung des öffentlichen Lebens in all seinen unterschiedlichen Facetten.

Durch die regelmäßige Unterstützung vielfältiger Projekte und Aktivitäten im Geschäftsgebiet wirkt die Sparkasse 
konsequent und nachhaltig mit, die Potenziale und regionale Stärken zu fördern und verdeutlicht damit ihre Verbun-
denheit mit der Region. Die Sparkasse Lörrach-Rheinfelden versteht sich nicht nur als regionaler Finanzdienstleister, 
der alle Geschäfte rund ums Geld professionell durchführt, sondern auch als Partner von Vereinen, Institutionen und 
Einrichtungen in ihrem Geschäftsgebiet.

Gesellschaftliches 
Engagement

Spenden und Sponsoring 2021 

320.000 €
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Sparkassenstiftung Jugend, Umwelt, Bildung

Um unterschiedliche Vorhaben im Kinder- und Jugendbereich unterstützen zu können, wurde im Jahre 1996 die 
„Sparkassenstiftung zur Förderung von Jugend und Umwelt“ ins Leben gerufen, welche im Jahr 2005 mit der Erwei-
terung des Stiftungszwecks in „Sparkassenstiftung Jugend, Umwelt, Bildung“ umbenannt wurde. Die Sparkassenstif-
tung fördert Projekte und Maßnahmen, die unter Mitwirkung von Kindern und Jugendlichen stattfinden oder diesen 
zu Gute kommen. 

Das vielfältige Engagement der Sparkassenstiftung erstreckt sich über die Bereiche:

• Umwelt
• Bildung
• Soziales Engagement
• Kunst und Kultur
• Heranführen an den Einsatz von Medien

Seit Gründung hat die Stiftung über 200 Projekte mit einem Volumen von über 875 T€ gefördert.

Gesellschaftliches 
Engagement

2021 Fördervolumen:  

22.400 €
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Vermögens- 
verwaltung
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Wir haben unsere ausgewiesene, hohe Wertpapierkompetenz ausgeweitet. 
Wir bieten unseren Kunden seit Januar 2020 zusätzliche Leistungen im  
Bereich der Vermögensverwaltung. Wir arbeiten dort mit der Frankfurter 
Bankgesellschaft  zusammen. Nach einer detaillierten analysieren zu  
Beginn des Beratungsprozesses erarbeiten unsere Berater*innen eine  
individuelle Anlagestrategie. Diese wird kontinuierlich überwacht und an  
veränderte Rahmenbedingungen angepasst. So erzielen wir den  
bestmöglichen Anlageerfolg für unsere Kunden.

Die Vorteile für unsere Kunden

• Individuelle Beratung durch persönlichen Kundenberater der Sparkasse 

• Mit der Privatbank unserer Finanzgruppe, der Frankfurter Bankgesell-
schaft, steht uns eine hochkarätige Partnerin in Sachen Vermögensver-
waltung zur Seite

• Die Frankfurter Bankgesellschaft wurde vom Fachmagazin «Elite Report» 
für 2022 erneut mit dem Prädikat «summa cum laude» ausgezeichnet 
und zu einem der zehn besten Vermögensverwalter im deutschsprachi-
gen Raum ernannt

• Transparente Gebührenstruktur ohne versteckte Kosten

• Aktives Portfolio- und kontinuierliches Risikomanagement durch erfahre-
ne Portfoliomanager, die Chancen nutzen und mögliche Risiken steuern

• Flexible Anlagestrategie, die sich jederzeit an Ihre persönliche Lebenssi-
tuation und Ihre Ziele anpassen lässt

• Zugang zu Märkten, zu denen man als Privatanleger nur erschwert oder 
gar nicht Zugang finden

• Umfassende transparente Berichterstattung, die auf Wunsch jederzeit 
über den gerade aktuellen Status informiert

Abschlüsse Vermögensverwaltung

• Seit dem 01.01.2020 wurden über 120 Mandate akquiriert, davon  
über 85 im Jahr 2021

• Das verwaltete Volumen beträgt aktuell über 50 Mio. 

• Das Durchschnittsvolumen je Vermögensverwaltung  
beträgt rund 420.000 EUR 

Vermögensverwaltung 
Zahlen & Fakten
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Immobilien 
Center
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Was ist Ihre Immobilie wert? Mit wenigen Klicks zum ersten Richtwert  
einer Immobilie. Online, kostenlos und unverbindlich.

Bei uns kann es jeder in nur wenigen Minuten kostenlos herausfinden!

• Mit dem S-ImmoPreisfinder erhält man mit nur ein paar Klicks eine  
individuelle Wohnmarktanalyse.

• Dazu braucht der S-ImmoPreisfinder nur wenige Eckdaten – innerhalb 
weniger Minuten wird ein Richtwert für die Immobilie ermittelt.

• Die Analyse erhält man anschließend direkt und bequem per E-Mail.

Wir stellen allen Personen (Kunden und Nicht-Kunden) das Produkt in  
Kooperation mit dem iib Dr. Hettenbach Institut auf unserer Webseite unter  
www.sparkasse-loerrach.de/immo-preisfinder zur Verfügung.

Der unabhängige iib Immobilien-Richtwert liefert eine objektbezogene 
Marktanalyse für Immobilien. Basierend auf den gesetzlichen Norm-Bewer-
tungsverfahren, wissenschaftlich ermittelten Wohnlagen und tagesaktuellen 
Vergleichsobjekten, bietet die Analyse besonders im Preisvergleich die best-
mögliche Orientierung für alle Beteiligten - Leicht verständliche Ergebnisse 
und fachliche Expertise aus einer Hand.

Der S-ImmoPreisfinder ist die erste grobe und unverbindliche Einschätzung 
einer Immobilie.

Generell stehen den Kunden des ImmobilienCenters drei Möglichkeiten  
zur Verfügung. 

Von der ersten Einschätzung zur detaillierten Wertanalyse:

S-ImmoPreisfinder – Online Bewertung
• Basiert auf Angebotsdaten
• Grober Schätzwert
• Kostenlos & unverbindlich

Makler – Persönliche Bewertung
• Fachliche Einschätzung
• Expertenmeinung
• Kostenlos & unverbindlich

Wertermittlung durch unseren Experten 
• Umfassende Zustands-Analyse
• Basiert auf umfangreichen Marktdaten
• Neutrale Bewertung

Kostenloser Preisfinder
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Seit diesem Jahr haben wir drei Makler, die unseren Kunden als regionale und kompetene Ansprechpartner zur Seite 
stehen. Diese sind Karsten Besler, der seit 25 Jahren Teil des ImmobilienCenters ist, Michael Schwald, der in der der 
Geschäftsstelle Rheinfelden anzutreffen ist und Andreas Pohl, der von Anfang bis Eigenheim weiß worauf es ankommt.

Was spricht für unsere Makler und eine Zusammenarbeit mit unserem ImmobilienCenter? 
Hier sind 5 Gründe, die für unsere Makler sprechen:

• Sie sind ein regionaler und kompetenter Ansprechpartner rund um das Thema Immobilien und begleiten unsere 
Kunden von Anfang bis Ende und sorgen dafür, dass diese ihre Immobilie ganz entspannt verkaufen.

• Sie ermitteln den Wert der Immobilie und fertigen ein professionelles Exposé mit hochwertigen Immobilienbil-
dern, sauberen Grundrissen und vollständigen Unterlagen an.

• Sie präsentieren die Immobilie online und in unseren Filialen sowie im Social Media.

• Gerade die interessantesten Käufer sind häufig beruflich zeitlich gebunden, daher ist es meist schwierig, Vorbe-
sitzer und Interessent terminlich unter einen Hut zu bringen. Unsere Makler übernehmen gerne die Planung und 
Durchführung von Besichtigungsterminen.

• Sie prüfen die Kaufkraft der Interessenten, übernehmen die Verhandlungen mit möglichen Käufern und begleiten 
die Kunden zum Notar.

Drei Immobilienmakler
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Das ImmobilienCenter der Sparkasse Lörrach-Rheinfel-
den ist seit diesem Jahr auch im Social Media vertreten. 
Das Thema Immobilien wurde somit vom allgemeinen 
Sparkasse Lörrach-Rheinfelden Kanal bewusst getrennt.

Es handelt sich um ein interessantes und wichtiges  
Thema, welchem nur eigene Kanäle gerecht werden 
könnnen.

Das ImmobilienCenter ist zu finden auf:

• Facebook – ImmoCenter der Sparkasse  
Lörrach-Rheinfelden

• Instagram – @immo.spk.loe.rhf

• Pinterest

Die Themen des Kanals sind:

• Unsere Makler und Berater – das ImmobilienCenter 
kennenlernen

• Immobilienwissen

• Das Immobilien ABC

• Tipps und Tricks rund um Immobilien 
z.B. Verwaltersuche, Einbruchschutz, Vermietung, 
Steuer absetzen, Utensilien für die Besichtigung

• Informationen rund um das Thema Baufinanzierung

• Passende Checklisten

 

Social Media Kanal mit 
dem Fokus Immobilien

29



Nachhaltig- 
keit 
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Zwei E-Ladesäulen im öffentlichen Raum und 18 Ladepunkte in unseren Tiefgaragen

„Elektro-Mobilität funktioniert nur, wenn es auch eine ausreichende Ladeinfrastruktur im öffentlichen Raum gibt“,  
ist das klare Statement von Rainer Liebenow, Vorsitzender des Vorstandes der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden.

Deshalb nahmen wir in diesem Jahr zwei Ladesäulen im öffentlichen Raum in Betrieb. In der Haagener Strasse in  
Lörrach und der Cesar-Stünzi-Strasse in Rheinfelden können Besitzer von Elektroautos zukünftig ihre Fahrzeuge mit 
100 Prozent Ökostrom von NaturEnergie laden. Jede Säule ist mit je zwei 22 KW Ladepunkten ausgerüstet, so dass 
insgesamt vier neu ausgestattete Parkflächen zur Verfügung stehen. Parallel hierzu rüstet die Sparkasse auch in den 
beiden Kundentiefgaragen nach. In Lörrach wurden 14 und in Rheinfelden 4 neue Ladepunkte errichtet, auch diese 
sind sowohl Kunden als auch Nichtkunden zugänglich.

Mit dem Tank-Chip von NaturEnergie oder mit Ladekarten von anderen Anbietern kann hier bequem und einfach 100 
Prozent Naturstrom getankt werden. Für Kunden der Sparkasse Lörrach-Rheinfelden gibt es, unter bestimmten Vor-
aussetzungen, sogar einen Sondertarif. Die Tank-Chips für den Sparkassen-Tarif gibt es in der Hauptstelle Lörrach und 
der Geschäftsstelle Rheinfelden. Beim Ausbau der Ladeinfrastruktur arbeitet die Sparkasse daher eng mit den Städten 
Lörrach und Rheinfelden sowie dem Energiedienst zusammen.

Wir haben uns den Aufbau der Ladeinfrastruktur in der Region nicht nur als strategisches Servicethema auf die Fahnen 
geschrieben. Die Förderung der Elektro-Mobilität ist auch Teil der weitreichenden Nachhaltigkeitsstrategie, die für die 
Reduzierung der CO2-Emision der Sparkasse sorgt. Ein weiterer Baustein ist die sukzessive Umrüstung der gesamten 
Fahrzeugflotte auf Elektromobilität bzw. Hybrid. 

Ladesäulen
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Dienstwagenflotte wird elektrisch!

Seit dem Jahr 2021 werden alle Dienstfahrzeuge der 
Sparkasse stringent auf E-Mobilität umgestellt. 

Angefangen von den Poolfahrzeugen, hier wurden  
4 neue Renault Zoe E in Empfang genommen, bis hin zu 
den Fahrzeugen unserer Vorstände. 

Künftig werden nur noch Elektro- bzw. Hybrid/Plug-In 
Fahrzeuge im Namen der Sparkasse auf unseren Straßen 
unterwegs sein.

Elektrischer Fuhrpark
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Der CO2-Fußabdruck hat in den letzten Jahren an Bedeutung gewonnen als Mittel, die Klimaauswirkungen von  
Aktivitäten wie Bereitstellung oder Konsum von Produkten und Dienstleistungen für einzelne Personen oder  
aggregiert für Organisationen und Staaten zu ermitteln. 

Auf dieser Basis können gezieltere Klimaschutz-Maßnahmen ergriffen werden, um die angestrebten Klimaziele zu 
erreichen, z. B. die globale Erwärmung auf maximal 2 °C Temperaturerhöhung zu begrenzen. Im Jahr 2020 hatte die 
Sparkasse Lörrach-Rheinfelden einen CO2-Ausstoß von 371 Tonnen, das sind 1,21 Tonnen pro Vollzeitmitarbeiter. 

Nun geht es im Folgenden darum Potenziale zu identifizieren um geeignete Maßnahmen einzuleiten die eine  
Reduzierung der CO2e ermöglichen.

CO2-Fußabdruck
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Social Media
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Seit Mai 2021 ist die Sparkasse Lörrach-Rheinfelden nun 
auch auf Instagram und TikTok vertreten.

Bei Instagram sind es bereits über 1.200 Abonnenten 
und bei TikTok erreichte eines der Videos  
über 25.000 Aufrufe.

Social Media Kanäle
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Zusammen-
fassend
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Erfolgsbilanz 2021
1. Kundeneinlagen    + 0,2 %

• historisch hoher Geldzufluss des Vorjahres gestoppt

 
2. Kredite      + 5,6 %

• ein sehr gutes Kreditgeschäft
  – ein gutes Firmenkundengeschäft
  –  ein ausgezeichnetes  

Baufinanzierungsgeschäft

 
3. Dienstleistungen

• ein ausgezeichnetes Dienstleistungsgeschäft

 
4. Ertragslage 

• ein noch befriedigendes Betriebsergebnis
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